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Durante dos años, G¿rbriele comentó con liecuerlcia las viltudes

de los aceites con sus amigtls más allegados. "De l.recho, l legaron

a pedir "t iempo muerto'l 'sonríe.'Así que deje de hablar de los

aceites. Posteriormente durante una reunión bastante grande.

estos mismos amigos est¿rban llenos cle experiencias positivas

con los aceites. ¡No fueron capaces de contener su entusiasmol

"Pregunta a la doctora sobre su aceite mágictl que hay que tener

y Gabriele menciona rápidamente Highest Potential.

" Lo  hue lo  t an  a  menudo  como puedo ,  además  de

poné rme lo  en  l a  na r i z  cada  vez  que  esc r i bo  ace rca

de  l os  ace i t es .  Hago  l o  m ismo  cuando  c reo  m i  v i s i ón

pa ra  e l  año  o  cuando  p repa ro  sem ina r i os  y  cha r l as , "

d i ce .  "Encuen t ro  que  e l  ace i t e  de  i nc ienso  es  e l  más

conmovedor  y  me  encan ta  l a  f o rma  en  l a  que  es te

ace i t e  b íb l i co  pene t ra  p ro fundamen te  en  m i  s i s tema .

Me  l o  pongo  en  l a  f r en te  an tes  de  do rm i rme  y  l o

añado  a  l as  mezc las  que  se lecc iono  pa ra  m i  b ienes ta r . "

Ahora una distribuidora Platinum, Gabriele saborea la

oportunidad cle vivir su vida con libertad y abunclancia. Ella y

su pareja, Markus, difunden juntos la visión de G¿rrv Young en

1a región sudoeste de Austria. "Tengo la oportur.ridad de hacer

lo que más me gusta]' clice. "¡Y el inspirar y aludar a ltr gente a 1o

larqo del camino me hace sentirme bien conmigo misma!"

INNOVACIÓN
Mentras que en un principio Gabriele hablaba

sobre los aceites con grupos por las noches, llegó

un momento en el que no podía aceptar todas las

invitaciones. "Enseñé a la gente a tomar poderes y

compartir información más libremente" dice. "Eso

aludó inmensamentel'

COMPOSICIÓN
La doctora sigue creyendo fervientemente' Compara

a GaryYoung con un compositor que escribe música,
la única diferencia es que crea sinfonías con aceites

esenciales como Joy, Believe, Awaken' Transformation

y Sacred Mountain. "¿Qué mejor forma puede haber de

ayudar a la gente a lograr su más alto potencial?" dice.

los retos del recimiento

DIFTII{DIR lapalabra!
La Dra. Gabriele prakama Hauser ayrda a DAR A CONOCER LoS ACEITES ESENCIAIES EN EUROPA - porJana Lill ie

lnquisitiva por naturerleza, la Dra. Gabriele Prakam¿r Hauser

recuerda oler los fiascos casi vacíos de aceites esenciales de

Rosa, Thieves y Valor que tenía su antigua pareja,

"La in[ensidacl y la belleza de los olores me dejó intrigadii, '  cl ice

Gabriele. "Podía decir que los aceites eran una posesión r.nuy

valiosal'Ocho meses después, Gabriele se vio afeclad¿1 por una

tos severa. f)urante seis semanas trató de cur¿lrse la tos sin

éxito. "Por últ imo, a insisterrcia de rni pareja, probé 1a mezcla de

aceites R.C. en los pies, pecl-ro y espalda. ¡Después de tres días

me sentí como nueva!"

Diez días después, los dos visitamos ias oficin¿rs corporativas, la

grarrja y 1¿r destllería de Young Living.

"La visión y el compromiso hacia la calidad de la empresa me

impresionaronl' recuerda G¿rbriele. "Unos días después, rnientras

paseaba por el campo, sentí un destello revelador. Sabía que

quería formar parte de la visión de Gary Young de introducir los

aceites esenciales en Europa. Fue algo mágicoi'

Gabrlele se inscribió para ser distribuidor¿i y estableció una

oflcin¿r en Viena (Austria). Su antigua pareja, l,ars, actuó como

su línea ascendente (a1go muy fácil ya que viajaban y trtrbajaban

juntos). "Sln hijos proplos, los distribuidores en rni grupo pronto

se transformaron en mis "hijos", dice Gabriele.

"Young Living se convirtió en mi bebél'

PRODUCCIÓN
Como distribuidora nueva, Gabriele tenía muchos

sueños pero tenía problemas a la hora de gestionar el

tiempo. ¿Curál fue su solución? "Escuche a oradores

motivacionales y también las charlas de Gary Young

para descubrir la forma de ser más productival'

EXPANSIÓN
La expansión de Young Living en Europa no fue fácil.
"La empresa necesitaba ayuda con las traduccionesl'

dice Gabriele,'Además, tuvimos que afrontar gastos de

envío altos e impuestos adicionales. A veces fue muy

duro, pero aún así seguí ayrdando. Rendirme nunca fue

una opción a mi grupo ya que nos gusta demasiado la

pureza y la calidad de los productosi'
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¡La más cord ia l  "enhorabuena"  de Young
Liv ing Europe a Gabr ie le  Hauser  por  haber
a lcanzado e l  h i to  de d is t r ibu idora Pla t inum!


