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Las certificaciones que obtuve en2006y2007 me motivaron
a adentrarme más y más en el estudio para crear mis propios
seminarios sobre la historia de los aceites, Vitaflex, laterapía
Raindrop y sus aplicaciones. Sigo enseñándolas durante mis
frecuentes üajes a España.

Hemos sido testigos de tres años de un trabajo duro y retos
increíblemente difíciles que hemos conquistados. A título de
ejemplo, cuando primero introduje YL en España teníamos
herramientas mínimas a nuestra disposición para ese
mercado. Según continuamos desarrollando el negocio, hemos
incorporado cosas como una guía de productos maravillosa,
diversos materiales en castellano. una línea telefónica exclusiva
para España y próximamente estrenaremos nuestra propia
páginaWeb.

Sin embargo no hay nada como ser persistente. Una pauta
establecida para nosotros por Gary Young, que sigue siendo mi
más grande inspiración a lo largo de mi üaje con Young Living.

Tengo gran estima y me siento muy orgullosa de los miembros
de mi equipo en España, tanto líderes como distribuidores (no

dispongo del espacio necesario en este artícr-¡lo para nombraros
a todos) quienes han contribuido y siguen contribuyendo
sustancialmente al éxito del negocio. Me gustaría agradecer a
Matt Warner y a Murray Smith, ambos del equipo corporativo
quienes han sido gentiles con Ia información que les ofrezco
y consistentes en el apoyo que me ofrecen. Adicionalmente,
Patrico Díazha sido un verdadero tesoro desde su incorporación
al equipo como representante en España. Su valioso esfuerzo y
su deseo por a¡rdarnos han sido el tónico que necesitábamos
para ser diferentes. Por ultimo y no por ello menos importante,
muchísimas gracias a Mke Mclean y Victor Darquea por toda
la ayuda que nos han brindado.

GaryYoung también reconoce Ia pasión y Ia dedicación de Eva
para ayudar a desarrollar el mercado español. Nos comenta,
"Mary y yo conocimos a Eva por prim eravez con motivo de la
gran inauguración de México/Latín en Utah hace ahora dos
años. La personalidad feliz y entusiasta de Eva nos impresionó
a los dos. Fue un comienzo pequeño que se ha transformado
en un tren de alta velocidad. Eva ha sido un líder maraülloso,
ofleciendo un apoyo tremendo a su gente y para el avance de
Young Liüng en el mercado de habla castellana. Eva siente
verdadero amor por los aceites y por la misión de Young Living.
Apreciamos todo su apoyo y dedicación y esperamos con gran
ilusión ver como ella y su organización crecen y se expanden por
todo el mundol'

"No vayas allí donde te l leve el camino - En su lugar vete
por donde no hay camino y deja un sendero" - Ralph Waldo
Emerson

Eva Franklin

Si estás interesado en ponerte en contacto con el equipo de atención
al cliente español, Tel - España - 900 812976 o Correo electrónico -

espanolpyoungliving.com

Lahistoriade Eva...
Nací en España y hasta 1995 üví en Madrid. En aquel momento,
mi marido, mi hijo, mi hijayyo nos trasladamos a California,
mientras que nuestro hijo mayor se quedó en Madrid.

Antes de trasladarme a California, fiabajé durante 9 años para
una empresa multinacional Fortune 500 ocupando el puesto

de Ejecutiva de Importación/Exportación. Esta experiencia ha
sido instrumental a la hora de entender los factores claves de un
negocio en expansión.

Mientras trabajaba para esta empresa fui diagnosticada de
cáncer Después de llevar a cabo una investigación extensa,
decidí aflontar este reto utilizando remedios naturales. Este
desafio fisico y emotivo se conürtió en la mayor bendición de mi
vida en mi búsqueda para intensificar mi propia espiritualidad.
Me recuperé completamente de la enfermedad. Había dado
comienzo un nuevo üaje.

Ya en California, Ias profundidades del bienestar se
transformaron en mi mayor interés. Empecé a trabajar como
asesora en Salud Natural. Fue gracias a mi deseo infinito de
ayudar a otros que descubrí mi verdadera pasión en la üda y
gracias a YL pronto puede ponerl a en práctica. Un familiar tenía
un problema de salud recurrente yprobé todo cuanto sabía con
resultados mínimos. Fue entonces cuando entré en contacto
con YL y mi patrocinador sugirió que probara algunos aceites.
90 días después, el problema de salud había desaparecido para
siempre. Esto me fascinó. Cuanto más aprendía sobre los aceites
más quería saber. Lo que más confianza me inspiró y me hizo
más resuelta a compartir los beneficios de estos aceites fueron
las repetidas historias de éxito que escuché.

Quería empezar llevando a Young Living a España, mi país, que

tiene una cultura muyparticular y rica. Ser española me brindó
este exclusivo entendimiento que también ha sido crítico para
nuestro desarrollo allí. En la primavera de 2007 comencé mi
primera gira de 2 meses por España. Después de investigar todas
las ferias, decidí hacer de Biocultura mi punto de lanzamiento
paraYL e inmediatamente empecé üsitando diferentes
ciudades dando oresentaciones.
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